
10 N É P S Z A B A D S Á G  K U L T Ú R A  1 9 9 8 .  J Ú N I U S  5. ,  P É N T E K

Hiányoznak-e a könyvügynökségek?
Körösi Zoltán: A könyvhéten hihetetlenül nagy konkurenciával kell megküzdeni

Üzleti megoldásokra van szükség o á r d i  b a l á z s  f e l v é t e l e

Történetek a csodálatos csecsemők éle­
téből címmel jelent meg a könyvhétre 
Körösi Zoltán új prózakötete, amelynek 
története van. Eredetileg egy nagyobb 
kiadó vállalta a könyv gondozását és 
megjelentetését a könyvünnepre, ám a 
kiadás meghiúsult. Az író átvitte a kéz­
iratot a Kijárat Kiadóhoz, amelynél vi­
szont, behozva a lemaradást, időben el­
készült a munka. A szerző mindezek so­
rán számos tapasztalatot szerzett, amely 
éppúgy tanulságos, mint a műbeli cso­
dálatos csecsemők negyvenhét esete.

-  A hazai könyvkiadás úgy tartja, két 
időpontra érdemes könyvet megjelentet­
ni: az ünnepi könyvhétre és a karácsonyi 
könyvvásárra -  kezdi az író. -  Tulajdon­
képpen ez igaz. Ugyanakkor, ha létezik 
szigorúan kereskedelmi szempontból 
rossz időzítés és környezet egy friss iro­
dalmi mű számára, akkor az valószínű­
leg éppen a könyvhét. Ilyenkor hihetetle­
nül nagy konkurenciával kell megküzde­
ni -  hozzávetőleg háromszáz könyv jele­
nik meg néhány nap leforgása alatt - , 
ami oda vezet, hogy már a könyvek cí­
mét is nehezen tudja megismerni az ol­
vasó. A tájékozódáshoz, böngészéshez 
legalább egy-két hét kell.

-  A magyar íróknak ilyenkor nemcsak 
kurrens külföldi művekkel, hanem egy­
más köteteivel is versenyezniük kell. Erre 
gondol?

-  Erre is. Persze rangot jelent részt 
venni ebben a sokaságban. De ismétlem: 
kereskedelmi szempontból nehézséget is 
jelent. A hirtelen támadt nagy versenyt 
rögtön a nyári szünet követi. Ha csak 
egy-két hetet morfondíroz az olvasó -  
márpedig morfondíroz, mert a könyvhé­
ten sem szoktak túl sokat eladni, a stan­
dok forgalmából jó, ha a bérleti díj bejön 
- ,  máris itt a nyaralási szezon.

-  Milyen más megoldás hozhatna na­
gyobb sikert a magyar szépirodalom szá­
mára?

-  Lehet, hogy újra kellene gondolni a 
könyvheti rendezvénysorozat működését 
az időpont kijelölésétől a könyvek kivá­

lasztási rendszerén át az eladási techniká­
kig. Persze nem vagyok annyira naiv, 
hogy azt higgyem, egy csapásra bevezet­
hetők a nyugatabbra használatos módsze­
rek. Mondjuk az, hogy néhány jól műkö­
dő irodalmi ügynökség veszi gondjaiba a 
műveket. De legalább az üzleti megoldá­
sok néhány elemét be kellene emelni a mi 
kulturális könyvkiadásunkba. Üzleti meg­
oldáson most nem a több pénzt hozó mód­
szert, hanem a közönség jobb kiszolgálá­
sát és a szerzők segítését értem.

-  Vegyük a kézenfekvő példát: mostani 
kötetének eddigi útját az olvasóig. Dol­
ga-e az írónak, hogy ezen is törje a fejét?

-  Nem tudom, de valakinek biztosan 
dolga volna. Nálunk nem igazán tisztá­
zott ugyanis, kinek a feladata figyelem­
mel kísérni a folyamatot a kézirat meg­
születésétől egészen addig, amíg a mű 
az olvasó polcára kerül. Végiggondolni, 
mi a funkciója a könyvnek, esztétikai és 
eladási tárgyként egyaránt. Ami az én 
könyvemet illeti, előző két kötetem a 
Jelenkor Kiadónál jelent meg, a szoká­
sos magyarországi könyvkiadási mód­
szerek szerint. A kézirattal pályázott a 
kiadó alapítványoknál, az elnyert ösz- 
szegből pedig kiadta a két regényt. 
Most viszont anyagi nehézségekre hi­
vatkozott, ezért célszerűnek láttam egy 
kisebb és mozgékonyabb kiadóhoz for­
dulni, a Kijárathoz. A szerző úgy tud a 
leginkább gondoskodni könyvének út­
járól, ha megkeresi azokat a szakmai 
közreműködőket, akiknél érdekazonos­
ságot talál. Először is abban, hogy a 
könyv mint esztétikai tárgy kívül-belül 
minél magasabb színvonalú legyen. 
Másodszor pedig a megjelent mű utó­
életének gondozásában. Egy sok köny­
vet megjelentető nagy kiadó az utóbbi­
val kevésbé tud törődni. A Kijárat Ki­
adó a mostani könyvhétre három kötetet 
jelentet meg, a Jelenkor tizenötöt. És 
úgy látom, a Kijárat a lehető legtöbbet 
fogja megtenni azért, hogy köteteinek 
minél jobb sorsuk legyen.

- A  Kijárat sikeresebb volt a Jelenkor­
nál abban is, hogy külső támogatókat 
szerezzen?

-  Ellenkezőleg. Az én könyvem törté­

nete szerencsétlen ebből a szempontból, 
mert a kiadóváltás következtében elesett 
azoktól a pályázati lehetőségektől, ame­
lyek bevettek az irodalmi könyvek ki­
adásában. Az előny viszont ennél a kis, 
kétszemélyes kiadónál az alacsony rezsi- 
költségben és abban jelentkezik, hogy 
meg tudja találni a saját, kedvezményes 
nyomdai lehetőségeit, továbbá -  részará­
nyosán -  nagyobb szellemi energiát tud 
fordítani egy-egy műre, mint a „na­
gyok”. Ez meg is látszik a könyvön.

-  Viszonylag drágább kiállítású kötet­
ről van szó, amelynek a költségeit növeli, 
hogy tele van fényképekkel.

— Igen. Az olyan kiadó, mint a Kijárat, 
„megengedheti” magának, hogy csak 
minőségi kiadványokkal foglalkozzék, 
megjelenítésben, tartalomban egyaránt. 
Az én kötetem költségeit egyébként 
megelőlegezték. Emellett mindent sze­
mélyesen végeznek, tárgyalnak a terjesz­
tőkkel, szervezik a könyvszállításokat és 
így tovább. Kiadóként tehát egyfajta 
ügynökségi feladatkört is ellátnak. Egy 
nagyobb kiadónál, ahol mondjuk, 20-25

szerzővel foglalkoznak egyszerre, ezt 
„nem engedhetik meg” maguknak.

-  Ezt hogy érti?
-  Minél több a könyv, annál több a re­

zsi, de nem nő arányosan a bevétel -  ha 
csak irodalmat adnak közre. Esetleg 
kénytelenek kizárólag üzleti okokból is 
megjelentetni köteteket. Mellesleg kér­
déses, hogy az enyémhez hasonló köny­
vek kiadása mennyire ráfizetéses, sőt 
egyáltalán ráfizetéses-e. Egy ilyen kap­
csolatban, mint amilyen köztem és a Ki­
járat között kialakult, másként beszél 
egymással a kiadó és a szerző, így sokkal 
többet tudok a könyvemről, mint a ko­
rábbi helyzetekben tudtam. Ismerem pél­
dául azt az üzleti prognózist, miszerint 
ha közepes eladási számot tud produkál­
ni a kötet, akkor már nem lesz vesztesé­
ges.

-  Mennyi lenne ez a „ közepes ” szám ?
-  Hatszáz eladott példány. Magam is 

meglepődtem, milyen alacsony, olyany- 
nyira, hogy prózai kötet esetében mítosz- 
rombolónak tartom.

- E s  a szerzői honorárium?

-  Abban állapodtunk meg, hogy visz- 
szatérünk erre az eladások alapján. A 
szerződésünkben szerepel ugyan honorá­
rium, méghozzá magasabb, mint ameny- 
nyit a korábbiakban kaptam, de ezt köl­
csönösen becsületbeli ügynek tekintjük. 
Ha ugyanis balul ütne ki a dolog, és nem 
fogyna a könyv, nem élnék a szerződés­
ben lefektetett igényemmel. A kockázat

' tehát éppúgy kölcsönös, mint a bizalom.
-  Minek szánta ezt a kötetet?
-  Eredetileg ötven olyan történetből 

állt volna, amelyekben kisdedek, csecse­
mők szerepelnek, végül hármat kihagy­
tam. Úgy hiszem, ez a könyv arról szól, 
amit magunk körül látunk, tapasztalunk, 
amit Magyarországnak nevezünk. Erre 
utal az alcím — úti regény -  és a bédek­
kerszerkezet is. A történetek egy Ma- 
gyarország-térképet rajzolnak ki, kelet­
ről nyugatra tartva, Nyíregyházától Sop­
ronig. Bejárt útjaim, emlékeim alapján.

-E zek  valóságos történetek?
-  Szívem szerint erre nem válaszol­

nék, mert amikor egyik-másik részlet 
például a Népszabadságban megjelent, 
levelet kaptam a „helyszínen” élőktől. 
Azt írták, rémlik nekik valami, de nem 
emlékeznek pontosan, írnám meg, mikor 
történt az a bizonyos eset. Nos, nem te­
hettem, mert a történet fikció volt. De 
azért nagyon jól esett tudni, kölcsönös 
valóságélményeink vannak, hogy úgy 
mondjam, az irodalom is beszüremked- 
het a valóságba.

- A  mellékelt fényképek a szociografi­
kus jelleget erősítik.

-  Mindegyik történetemnek valóságos 
környezete van, a szöveg ebből nő ki. 
Amit leírok, emlékeimből vált fikcióvá, 
a fényképek viszont éppen fordítva ke­
letkeztek. A kész írások alapján mentünk 
el Czabán György fényképész, filmes 
barátommal a „helyszínekre”, ahol a tör­
ténetek játszódnak. Készültek szociogra­
fikus fotók, de olyanok is, amelyek már 
elmozdulnak a valóságtól, továbbá olya­
nok, amelyeknek csak asszociatív kap­
csolatuk van az adott témával, és úgy lá­
tom, újabb jelentésrétegeket kapcsoltak 
a történetekhez.

Varsányi Gyula
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Nem lehet könnyű dolga a gólyának, amikor egy fészek 
építésébe fog. A gondosan kiválasztott helyre ezer szálból, 
aprólékos munkával kell összehozni az otthont, egyszóval: 
egy rakás gond van a fészekrakással.

Mi, emberek sem vagyunk könnyebb helyzetben, amikor 
új otthon építésére vagy vásárlására szánjuk el magunkat. Kár 
is lenne sorolni a nehézségeket, elég a legfőbbet említeni: 
honnan vegyünk rá pénzt?

Az OTP Banknak több lakásfinanszírozási ajánlata is van 
e nehézségek könnyítésére. Ezúttal az új lakás építésére és 
vásárlására nyújtott állami kamattámogatásos hitelre szeret­
nénk felhívni a figyelmét, melyet azoknak a fiatal házasoknak 
szánunk, akiknek még nincs együtt a megfelelő fedezet a 
lakásszerzéshez. A hitel összege akár 2 800 000 forint* is 
lehet, kamata pedig az állami kamattámogatásnak köszön­
hetően 23,5% helyen csak -j a  r  o /iyp/o.

Ráadásul, ha van gyermekük, a vissza nem térítendő 
lakásépítési kedvezményt is igénybe vehetik, melynek 
összege egy gyermek esetén 200 000, két gyermeknél pedig 
1 200 000 forint.

Sót! A kedvezményt akkor is leírjuk a fennálló hiteltar­
tozásból, ha gyermekük csak később születik meg.

Ami, valljuk be őszintén, nem is rossz ödet. Hiszen hogy 
néz ki egy fészek fiókák nélkül?

Ha bővebb tájékoztatást szeretne kapni minderről, 
érdeklődjön a z  OTP Bank fiókja iban. Várjuk tehát 
mindazokat, akiknek felkeltettük az érdeklődését...

Ha
le kell rakni

az alapokat...

*35 éves életkor alatt

Európában terjed a tandíj
Van olyan egyetem, ahol minden 
csillog-villog, és a gólyák beirat­
kozáskor egy vadonatúj számító­
gépet kapnak ajándékba. Van 
olyan, ahol minden recseg-ropog: 
legutóbb beszakadt padló, és az 
egész szemináriumi csoport 
(negyven diák plusz tanár) lezu­
hant a földszintre. Mindkét egye­
tem Európában található, annak 
is a fejlett, nyugati felében. Nagy 
a különbség az európai egyete­
mek és főiskolák színvonalában, 
anyagi ellátottságában. A Spiegel 
című német folyóirat tizenöt or­
szág felsőoktatási intézményeit 
állította rangsorba, több mint 
7000 diák és mintegy ezer oktató 
véleménye alapján. A kérdőíves 
felmérésen ilyen és ehhez hasonló 
kérdések szerepeltek: Elég tájé­
kozottak és segítőkészek-e a ta­
nárok? Elégedett-e a könyvtárak, 
laboratóriumok felszereltségé­
vel? Kapcsolódik-e a tananyag a 
gyakorlathoz? Nincs-e zsúfoltság 
az előadótermekben? Van-e meg­
felelő színvonalú idegennyelv­
oktatás? Jónak mondható-e az 
egyetemi légkör?

A felmérés meglepő módon az 
„északi” országok, Hollandia, 
Belgium, Finnország és Nagy- 
Britannia egyetemeinek előretö­
rését mutatja. A francia, német, 
olasz felsőoktatási intézmények 
csak valahol a középmezőnyben 
helyezkednek el, a spanyol, 
osztrák alma materek pedig a 
rangsor legalján tanyáznak. A 
jogi képzésben a nagy múltú 
cambridge-i és oxfordi egyete­
mek az első három között van­
nak, de megelőzi őket a holland 
tilburgi katolikus egyetem, a 
mérnöki tudományok terén úgy­
szintén három brit egyetemet 
utasít maga mögé a holland 
eindhoveni műszaki egyetem. A 
nyelvtudományok területén a 
helsinki egyetem áll az élen, az 
amszterdami egyetem és a 
cambridge-i egyetem előtt, és 
csak a gazdasági képzésben si­
került Németországnak egy má­
sodik helyet elcsípnie. Az első 
helyen Svájc áll, a negyediken 
megint csak az a Hollandia,

amelynek felsőoktatása robba­
násszerűen fejlődött a legutóbbi 
években. Vajon miért süllyedt a 
nagy német és francia egyete­
mek színvonala ilyen mérték­
ben? Hogyan tudott a holland 
felsőoktatás ilyen mértékben 
előretörni?

Az adatok azt mutatják, hogy a 
legtöbb nyugat-európai egyetem 
nem tudott megbirkózni az el­
múlt húsz évben végbement tö­
megesedési hullámmal. A diákok 
száma szinte mindenütt megdup­
lázódott: Franciaországban pél­
dául 1985-ben még csak 980 ez­
ren jártak egyetemre, ma már 
több mint kétmillióan. A rekor­
dot a római La Sapienza egyetem 
tartja, csaknem kétszázezer hall­
gatóval. A létszám felduzzadását 
szinte sehol sem követte az álla­
mi támogatás növekedése. A ma­
mutegyetemeken folyó oktatás 
körülményei mindenütt romlot­
tak: az épületek, könyvtárak, la­
boratóriumok állapota sok he­
lyütt katasztrofális. így fordulha­
tott elő a fent említett eset, ami­
kor a grenoble-i egyetem padló­
zata leszakadt, és negyven diák 
egyszerűen eltűnt a süllyesztő­
ben. (Szerencse, hogy mindenki 
megúszta nagyobb sérülés nél­
kül.) A diákok ennél is nagyobb 
gondnak tartják, hogy a szemé­
lyes kapcsolat gyakorlatilag 
megszűnt az oktatók és a hallga­
tók között. Nincs kihez fordulniuk, 
ha valamilyen problémájuk van, 
a nagy oktatási „gyárak” már ré­
gen nem oktatási műhelyek.

Az egyes országokban külön­
féle megoldásokkal próbálkoz­
nak az anyagi és szellemi züllés 
megállítása érdekében. A refor­
mok általában zöld utat kapnak, 
de mindenütt kikötik: nem kerül­
hetnek (állami) pénzbe. Olaszor­
szágban megpróbálták kisebb 
egységekre „felszabdalni” a 
nagy egyetemeket, de a refor­
mok megbicsaklottak a nagy ha­
talmú professzorok ellenállásán. 
Franciaországban és Németor­
szágban a tömegegyetemek mel­
lett megpróbálnak létrehozni kis 
létszámú elitfőiskolákat. Ide

nem juthat be akárki, szigorú a 
felvételi szelekció és magas a 
tandíj. Ezzel kivédhető, hogy 
fiatalok ezrei csak azért dekkol- 
janak az egyetemeken tíz-tizen- 
két évig, hogy részesüljenek az 
olcsó társadalombiztosításban és 
egyéb kedvezményekben. A tár­
sadalmi mobilitást azonban sú­
lyosan károsítja a fiatalok „első 
és másodosztályú” oktatása. 
Jobban működik a holland mo­
dell: itt mindenkinek évi három- 
százezer forintnak megfelelő 
összegű tandíjat kell fizetnie, de 
ezért kiváló minőségű szolgálta­
tást kap. (Az eindhoveni egyete­
men például minden beiratko­
zott hallgató egy számítógépes 
laptopot kap ajándékba.) Igaz, 
hasonlóan fejlett az ösztöndíj- 
rendszer is. Szinte mindenki ré­
szesül valamiféle támogatásban, 
nagy hagyománya van a diák­
munkának is. (Gyakran olyan 
formában, hogy érettségi után a 
fiatalok dolgoznak egy-két 
évig, hogy megkeressék a tan­
díjra valót.) A legjobb diákok 
tandíjmentesek, vagy csökken­
tett tandíjat fizetnek. Ez a tel­
jesítménycentrikus rendszer arra 
ösztönzi a diákokat, hogy lehe­
tőleg gyorsan és jó eredménnyel 
végezzék el az egyetemet vagy 
főiskolát. Már csak azért is, mert 
az ipar Hollandiában tárt karok­
kal várja a friss diplomásokat, 
különösen a mérnököket.

A tandíj egyre több országban 
(Belgiumban, Hollandiában, 
Nagy-Britanniában, Portugáliá­
ban, Spanyolországban, Svájc­
ban) hódít. Angliában mindeddig 
csak a posztgraduális képzésben 
volt tandíj, de Tony Blair kormá­
nya most az alapképzésben is be­
vezeti. Németországban évek óta 
fontolgatják a tandíj bevezetését, 
de ez mindeddig elbukott a szo­
ciáldemokrata tartományi veze­
tők ellenállásán. Ma már ők is 
úgy nyilatkoznak, hogy a tandíj 
„szükséges rossz”, de valószínű­
leg nem lehet elkerülni. Beveze­
tése majd a következő (szociálde­
mokrata?) kormány feladata lesz.

Bonifert Mária


